
Neuro secretos para aumentar las ventas

Modalidad: curso e-Learning Duración: 10 horas

Categorías: Comercio y marketing

OBJETIVOS

1. Descubrir el código para llegar al cerebro reptiliano de tu cliente para lograr que te vean

y te recuerden.

2. Descubrir 11 claves que no pueden faltar en tu estrategia de ventas para tener una alta

probabilidad de cierre.

CONTENIDOS

Unidad 1. Gatillos mentales y neuro-tips.

1. ¿Cómo funcionan los gatillos mentales?

2. Tipos de gatillos mentales.

3. Tipos de emociones para aplicar los gatillos mentales.

Unidad 2. Neuro Speech comercial.

1. El comportamiento del Consumidor y su Relación con las Necesidades de Maslow.

2. NEURO TIPS, CLAVES, SECRETOS…

3. Estructura para un impactador speech comercial.

4. Tips de Comunicación en Neuroventas.

5. Técnicas para que te digan “si”.

6. Cómo aprovechar los sesgos cognitivos en la venta.

7. Conclusiones.


