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Venta cruzada (el marketing en las vc)

Modalidad: curso e-Learning Duracion: 4 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Conocer las principales herramientas de marketing para lograr conseguir ventas cruzadas

CONTENIDOS

Unidad 3. El marketing en las ventas cruzadas.
. EI marketing en las ventas cruzadas.

. Los universos tematicos.

Los cluster.

Los packs.

Las promociones.

Las tarjetas de fidelizacion.
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