criteria

Técnicas de negociacion con proveedores

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 12 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Aplicar técnicas de compra en la seleccion de proveedores y negociacion de las condiciones
de adquisiciéon del surtido de productos de pequefios comercios.

CONTENIDOS

1. Acuerdos con proveedores: el contrato de suministro.

2. Técnicas de comunicacién y negociacién con proveedores.

3. Instrumentos de negociacién con proveedores.

4. Centrales de compra.

5. Internet como herramienta de bUsqueda de proveedores y canal de compra.
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