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Contratacion internacional

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 50 horas

Categorias: Administracién y gestién

OBJETIVOS

Conocer la importancia de los incoterms, los tipos y sus usos

Saber identificar la finalidad de la utilizacién de incoterms

Dominar los tipos de contratos existentes y cual elegir

Conocer las pautas a seguir y a cumplir tanto por el vendedor como por el comprador
Identificar los documentos necesarios, normas y medidas que llevar a cabo tras un
incumplimiento de plazo

Saber identificar los diferentes convenios y leyes que rigen la compraventa internacional
Conocer la diferencia entre agente y distribuidor y las funciones de cada uno de ellos
Saber identificar las obligaciones de cada uno de los agentes involucrados en la
compraventa internacional

Dominar las caracteristicas de los contratos llevados a cabo para la regulaciéon del
proceso de compraventa

Conocer los tipos de acuerdos que se utilizan en cada situaciéon y cual es el mas utilizado
Dominar el concepto legal y las estructuras de los diversos contratos que se ofrecen
Identificar las caracteristicas del contrato en franquicia y saber cudles son las funciones
del franquiciador y franquiciado dentro de este.

CONTENIDOS

UD1 Condiciones de la compra-venta internacional

1. Operaciones de compra-venta internacional
1.1. Obligaciones de las partes que intervienen
2. Clausulas generales del contrato de compraventa internacional
3. Condiciones de entrega en el comercio internacional, incoterms
3.1. Concepto
3.2. Finalidad y alcance
3.3. Aspecto contractual de los incoterms
3.4. Utilizacién de los incoterms segln la modalidad de transporte, el tipo de operacién

y el medio de pago o cobro internacional

3.5. Revisiones. Andlisis de los incoterms
3.6. Clasificacién de los incoterms en grupos
3.7. Obligaciones de comprador y vendedor segln incoterms
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3.8. Transmisién de costes y de riesgos
4. Interpretacion practica de cada incoterm

UD2. El contrato de compraventa internacional

1. Regulaciéon de la compraventa internacional
1.1. Instrumentos de armonizacién: lex mercatorum
1.2. Principios unidroit
1.3. Convenio de Viena y de roma
1.4. Leyes modelo
1.5. Unificacién del derecho y otros
1.6. Convenios internacionales

2. Reglas de la camara de comercio internacional de paris
2.1. Distribuciéon de documentos
2.2. Condiciones de entrega de la mercancia: incoterms
2.3. Distribucion de costes de la operacion
2.4. Distribucion de riesgos de la operacién

3. El contrato de compraventa internacional
3.1. Principales obligaciones del vendedor
3.2. Principales obligaciones del comprador
3.3. Elementos esenciales del contrato
3.4. Clausulado del contrato
3.5. Incumplimiento y resolucién

UD3. Los contratos de intermediacion comercial
1. Intermediaciéon comercial internacional
1.1. Tipos de intermediarios
1.2. Red de venta internacional
1.3. Delimitacidon entre los contratos de comision, mediacidon y agencia
2. Contrato de agencia
2.1. Concepto y caracteristicas
2.2. Principales obligaciones del agente
2.3. Principales obligaciones del empresario
2.4. Duracién y extincién
3. Contrato de distribucién
3.1. Concepto y caracteristicas
3.2. Clausulas de especial atencién
3.3. Principales obligaciones del distribuidor
3.4. Duracién y extincién
4. Seleccidon de agentes y/o distribuidores en el exterior
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4.1. Comparacién entre agente, distribuidor y otras figuras de intermediacién

4.2. Fuentes de localizacién de agentes y distribuidores internacionales

5. Métodos de motivacidn, perfeccionamiento y temporalizacion de la red de ventas
internacional: agentes comerciales, distribuidores y proveedores

UD4. Otras modalidades contractuales en el comercio internacional

1. Contrato de transferencia tecnoldgica
1.1. Acuerdos de licencia de patente
1.2. Acuerdos de licencia de know-how
1.3. Clausulado estandar

2. Contrato de joint venture
2.1. Concepto legal y normas aplicables
2.2. Estructura del contrato

3. Contrato de franquicia
3.1. Caracteristicas generales
3.2. Obligaciones del franquiciador
3.3. Obligaciones del franquiciado

UDS5. El arbitraje internacional comercial
1. Vias de prevencion y resolucién conflictos derivados del contrato
2. Principales organismos arbitrales
3. El procedimiento arbitral internacional
3.1. Problemas preliminares
3.2. Fases del procedimiento
3.3. El laudo y su ejecucion
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